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NOTE AU LECTEUR  

Les informations présentées dans ce document le sont à titre 

pas force de loi.  

Si le lecteur désire prendre connaissance des règlements 

légaux, il est invité à consulter la version la plus récente du 

Règlement sur le contingentement de la production et de la 

mise en marché du produit visé par le Plan conjoint des 

producteurs acéricoles du Québec. 

 

 

 

OBJECTIF DU DOCUMENT  

Fournir des informations aux notaires relativement au 

contingentement de la production acéricole et à son transfert.  
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Figure 1   Schéma sur le contingentement acéricole 

 
 

2.1 Définitions des termes 

De façon générale, le terme contingent réfère au volume annuel de production attribuée 

à une entreprise acéricole. Sur le Certificat de contingent 

exemple présenté à la Figure 2), il est exprimé en livres de 

est lié au fonds  a 

pas de prix associé au contingent acéricole,  

 

est important de les connaître afin de bien comprendre comment le contingent est 

se référer à la Figure 2 et les termes définis au Tableau 1. 
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Figure 2   Exemple de Certificat de contingent  
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Types de nouveaux contingents émis par la Fédération 

Démarrage Relève Agrandissement Innovation 

Engagement  

pour une période de 3 ans 

 

À compter du début de la 
production.  

 

À compter du début de la 
production.  

 

À compter du début de la 
production, applicable au 
contingent actuel et au nouveau 
contingent.  

 

À compter de la date prévue à 
une entente avec la Fédération 

 

 15 août 15 juin 15 septembre NA 

 

  

Demande soumise à une grille 
 

 

Demande soumise à une grille 
 

NA 

 

Demande évaluée par un 
comité de la Fédération 

de contingent soit confirmée par la FPAQ 

Avoir avisé la Fédération, au plus tard le 1er ions 
suivantes : 

- Description cadastrale, 

contour GPS, nombre 

attestés pas un ingénieur 
forestier  

    

- Entente conclue avec la 
FPAQ qui inclut un 
protocole de suivi du 
projet 

NA NA NA  
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Types de nouveaux contingents émis par la Fédération 

Démarrage Relève Agrandissement Innovation 

Conditions pour que le contingent soit maintenu 

Respecter le délai suivant 
pour la mise en exploitation 

 : 
2 ans 2 ans 2 ans 

la Fédération  

avec du 
nouveau contingent pour 
une période de 3 ans 
consécutifs 

 

Pendant ces 3 ans, le producteur 

ses enfants ou petits-enfants. 

lie alors les enfants ou petits-
enfants. 

 

Pendant ces 3 ans, le 
producteur doit exploiter lui-

 

 

Pendant ces 3 ans, le 
producteur doit exploiter lui-

que la nouvelle. 

 

Pendant ces 3 ans, le 
producteur peut transférer 

partie, à une personne 
apparentée6 ou, en totalité, à 

la personne apparentée ou liée. 

Abréviations :  

NA = Non applicable 

MFFP = ministère des forêts, de la Faune et des Parcs 

 

 

 

 

 

                                                           
6 Personne apparentée : Voir la définition à la section 7 « Liste complète des termes ». 
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Tableau 5   Sommaire des demandes de modifications du Règlement sur le 

contingentement  

Objet Modification demandée  

Volet croissance   

Cas de force majeure En cas de force majeure, permettre au 
producteur de demander une 

Volet 
croissance 

RMAAQ  Pour les producteurs ayant un 
contingent donnant un rendement 
< 2,5 livres/entaille, mais qui 

augmenter le contingent en fonction 
 

 

7 LISTE COMPLÈTE DES TERMES 

Acheteur autorisé : Toute entreprise de transformation et/ou de ve

autorisée par la Fédération selon les conditions prévues à la Convention de mise en 

producteurs acéricoles québécois.   
 

Agence de vente : Agent de vente exclusif des producteurs acéricoles du Québec (i.e. 

la Fédération) pour les produits visé par le Plan conjoint des producteurs acéricoles 

du Québec 

marché en contenants de cinq (5) litres et plus ou de cinq (5) kg et plus.  

 

Année de commercialisation : 

27 février de l  suivante. 

 

 : 

contingent. Le paiement est calculé sur un demandé par le 

producteur et à un taux établi (ex. : 2,35 $/entaille pour 2017). 

utilisé pour le calcul ne peut 

certificat de contingent du producteur. Le paiement est effectué habituellement en 
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RÉFÉRENCES ET INFORMATIONS SUPPLÉMENTAIRES 

Plan conjoint des producteurs acéricoles du Québec  

 

Agence de vente des producteurs acéricoles et sur le surplus du produit 

visé  

 

Règlement sur le contingentement de la production et de la mise en marché du produit 

visé par le Plan conjoint des producteurs acéricoles du Québec  
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ANNEXE 1  
 

FORMULAIRE DE TRANSFERT DE CONTINGENT ACÉRICOLE  

ET INSTRUCTIONS POUR LE COMPLÉTER 
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OÙ ÉTIEZ-VOUS ENTRE 

 LE 5 ET 9 JANVIER 1998 ? 

L A  V A L E U R  D E  L ' É Q U I V A L E N T - E N T A I L L E  B A S E  D E  L ' A I D E  F I N A N C I È R E  ( $ $ $ )  



DIFFÉRENCE ENTRE LES 

CONFÉRENCES  2010 ET 2018 
 

    
 

 
NOMBRE ENTAILLES 3 000  

 

10 000 
 

 ANNÉES 2009 2017  2009 2017  

 ITEMS         

 Financiers $/Livre  

 

$/Livre 
 

 Produits 2,71 3,09 
 

2,71 2,88  

 Coûts d'exploitation 3,34 3,71 
 

2,84 2,43  

 Bénéfice (Perte) d'exploitation  -0,63 -0,62  -0,13 0,37 
 

 Investissement $/Entailles  

 

$/Entailles  
 

 Fonds de terre 15 55 
 

12 43  

 Bâtiments 20 35 
 

7 20  

 Investissements totaux 70 136  47 95  

 % Augm. du Fonds de terre 
 

60 %   

65 %  

 
      

 

 

DIFFÉRENCE ENTRE LES 

CONFÉRENCES  2010 ET 2018 





















INVESTISSEMENTS $/ENTAILLE 

63 62 62
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108 $/ent
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HEURES DE TRAVAIL 

344 344 344
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181
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808 h
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66% 73%



COÛT D'EXPLOITATION $/GALLON 



VARIATION DU COÛT EAU NON-OSMOSÉE 

Prix de 2,88 $/lb 

2,35 0,50           

2,60 0,45           

2,85 0,41           

3,00 0,39           

3,35 0,35           

3,60 0,33           

3,95 0,30           

Rendement 

3,00 lb/ent 

2 000 0,75           

3 000 0,55           

4 000 0,45           

5 000 0,39           

6 000 0,35           

7 000 0,33           

8 000 0,30           

Nombre d'entailles            $/gallons 

Nombre 

5 000 entailles 

2,35 0,50           

2,60 0,45           

2,85 0,41           

3,00 0,39           

3,35 0,35           

3,60 0,33           

3,95 0,30           

  Livres/entaille    $/gallons 













RÉMUNÉRATION DE 

L'EXPLOITANT 



RÉMUNÉRATION DE L'EXPLOITANT 

ENTREPRISE VENDEUSE 

VARIATION DU COÛT DUE À UNE 

HAUSSE DE LA RÉMUNÉRATION DE 1 $/h 

Non-Osmosée Osmosée

Rendement 3 lb/Eq-Ent

Heures de travail 350 h 389 h
Nombre EqEnt ¢ par gallon

3 000 1,23                  1,91              

5 000 0,78                  0,86              

8 000 0,51                  0,58              



RÉMUNÉRATION DE L'EXPLOITANT 

ENTREPRISE  ACHETEUSE 

VARIATION DU COÛT DUE À UNE 

HAUSSE DE LA RÉMUNÉRATION DE 1 $/h 

Rdnt 3 lb/Eq-Ent

Nombre EqEnt ¢ par gallon

3 000 0,77
5 000 0,50
8 000 0,34



COÛT DU 

TRANSPORT  



CHOIX DU SYSTÈME : 

COÛT DU TRANSPORT  







GUIDE GRAPHIQUE 

DU MARCHÉ 



GUIDE GRAPHIQUE  

REPRÉSENTATION DES 

 POSITIONS DE NÉGOCIATION 

ENTRE LES 

 VENDEURS ET ACHETEURS 

SUR LE MARCHÉ DE L'EAU 

 





0,70    

0,55    

0,38   

V OS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

0,70    

0,55    

0,38   

V ssOS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

0,70    

0,55    

0,38   

V ssOS 3 000 ENT    

V ssOS 5 000 ENT   

0,50    

0,39    

0,27    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

0,39

0,31

V ssOS 8 000 Ent

0,22    

0,70    

0,55    

0,38   

V ssOS 3 000 ENT    

V ssOS 5 000 ENT   

0,50    

0,39    

0,27    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

0,39

0,31

V ssOS 8 000 Ent

0,22    

0,70    

0,55    

0,38   

V ssOS 3 000 ENT    

V ssOS 5 000 ENT   

0,50    

0,39    

0,27    

AC 10 000 ENT0,81    

0,83    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

0,39

0,31

V ssOS 8 000 Ent

0,22    

0,70    

0,55    

0,38   

V ssOS 3 000 ENT    

V ssOS 5 000 ENT   

0,50    

0,39    

0,27    

AC 10 000 ENT0,81    

0,83    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

V ssOS 5 000 ENT   

0,50    

0,39    

0,27    

AC 10 000 ENT0,81    

0,83    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU NON OSMOSÉE  $/GALLON

AVANT TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION

44¢





1,13    

0,77    

0,57

VOS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

1,13    

0,77    

0,57   

VOS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

1,13    

0,77    

0,57   

VOS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

1,13    

0,77    

0,57   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,55    

0,35    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

1,13    

0,77    

0,57   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,55    

0,35    

0,50    

0,37    

VOS 8 000 Ent

0,23   

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

1,13    

0,77    

0,57   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,55    

0,35    

0,50    

0,37    

VOS 8 000 Ent

0,23   

AC 10 000 ENT

0,60    

0,73    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,55    

0,35    

AC 10 000 ENT

0,60    

0,70    0,73    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 15 $/H

15¢





MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

1,23    

0,97    

0,67   

VOS 3 000 ENT    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

1,23    

0,97    

0,67   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,65    

0,45    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

0,60    

0,47    

VOS 8 000 Ent

0,33   

1,23    

0,97    

0,67   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,65    

0,45    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

0,60    

0,47    

VOS 8 000 Ent

0,33   

1,23    

0,97    

0,67   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,65    

0,45    

AC 10 000 ENT

0,50    

0,63    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

0,60    

0,47    

VOS 8 000 Ent

0,33   

1,23    

0,97    

0,67   

VOS 3 000 ENT    

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,65    

0,45    

AC 10 000 ENT

0,50    

0,63    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

VOS 5 000 ENT   

0,83    

0,65    

0,45    

AC 10 000 ENT

0,50    

0,60    

0,63    

MARGE D'ACHAT OU COÛT DE L'EAU OSMOSÉE $/GALLON

APRÈS TRANSPORT ET RÉMUNÉRATION 25 $/HEURE

-5¢



VENDEURS ACHETEURS 

 





 AUTRES SUJETS POUR DES  

JOURNÉES ACÉRICOLES 

L' ÉVAPORATION À FORFAIT  ? 

CENTRE D' ÉVAPORATION ? 

IMPACT ÉCONOMIQUE DE NORMES 

NSF-51 SUR LES COÛTS 

LE RÉTABLISSEMENT DES ÉRABLIÈRE 

20 ANS APRÈS LE VERGLAS 








